
م
ّ
:للمعل

ي برنامج 
 
بية المالية"يتمحور هذا الدرس حول الإدارة المالية الذاتية ف بع للوحدة الأولى الروابع، التا-المعد لصفوف الثوالث" التر

ي "
ي -محفظتر

"مسؤوليتر

:مواضيع الدرس
حاجتنا للمال كوسيلة دفع•
ي حياتنا اليومية•

 
حاجتنا للمال ف

العرض والطلب•
قيمة النقود•
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:لوازم الدرس
حاسوب، جهاز عرض: لعرض المعروضة•
ها الطلاب من البيت، أو بطاقات فواكه: لفعالية المقايضة• حبّة فاكهة يحض 
(الملحق أ)أوراق عمل •
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القصة للطلاباقرأ:للمعل
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م
ّ
.القصة للطلاباقرأ:للمعل

ي فعالية الصفحة التالية* 
 الطلاب سيخوضون تجربة المقايضة ف 

ّ
ي نهاية هذه الصفحة، لأن

.لا حاجة لإدارة نقاش معمّق حول السؤال ف 
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م
ّ
(دقائق7: )للمعل

(لهدف الفعالية، استخدموا الملحق أ)فعالية المقايضة 
ي البعيد ويفهمون صعوبة هذه ا: الهدف التعليمي 

ي الماض 
 
بعًا ف

ّ
.لعملية وأهمية الماليخوض الطلاب تجربة المقايضة كما كان مت

.تجميع أكتر عدد ممكن من الفواكه المتنوعة لتحضتر سلطة فواكه:الهدف من وراء الفعالية

:ستر الفعالية
عوا على كلّ طالب 

ّ
.احرصوا على أن يحصل كل طالب على عدة حبّات فواكه من نفس النوع-بطاقات فواكه4وز

ح ة لوليمة العيد: شر ريد سلطة متنوعة ولا ولكن العائلة ت… قررتم تحضتر سلطة فواكه. طلبت منكم أمهاتكم تحضتر الوجبة الأختر
ل ي المت  

 
ي بالفواكه الموجودة ف

ل الفواكه الموجودة معكم لتحضتر سلطة كهذه، عليكم التوجّه إلى أبناء صفكم ومحاولة تبدي. تكتف 
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.  بفواكه أخرى
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ي غرفة الصف
(دقائق5: )نقاش ف 

ي نهاية الفعالية، اسألوا 
 
:الطلابف
ة؟-  عائلته ستأكل سلطة فواكه ممتر 

ّ
من يظنّ أن

ي عملية التبديل؟ ومَن لا؟-
ه نجح ف 

ّ
من يعتقد أن

ي المهمة؟ ولماذا؟-
من منكم لم ينجح ف 

ي تبادل الفواكه مع طالب آخر؟-
من نجح ف 
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ّ
(دقائق6: )للمعل

حهاأمام الطلاب تعريف المقايضة اعرضوا ي السابق، لم يكن المال مستخدمًا: وشر
(. ضار، حليب الأبقار وغتر ذلكفواكه، خ)كان كل شخص ينتج غذاءه بنفسه . كانت التجارة تتم بطريقة المقايضة. ف 

.إذا احتاج شخص ما للبيض، كان يذهب إلى جاره الذي يمتلك دجاجة، ويعرض عليه بضاعته مقابل الحصول على البيض
 ومريحًا، ولكن لتجارة المقايضة عدة سلبيات، لذلك بدؤوا بالتجارة بواسطة وسائل دفع أخرى 

ا
(.النقود الصدفية ومن ثم المال)ربما يبدو ذلك سهلً
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ّ
:للمعل

ل للطلاب
ُ
ا: ق

ً
ي أجريناها سابق

لواما هي حسب رأيكم إيجابيات المال مقارنة مع المقايضة؟ : لنتذكر معًا الفعالية التر
ّ
حواجميع الإجابات سج :واشر

ء آخر: المال لا يتلف1. ي
.البضائع قد تتلف قبل أن أتمكن من استبدالها بش 

ة؟2. .قيمة البضائع غتر محددة. يمكن استبدال المال بأي منتج، وقيمته واضحة بالنسبة لنا. يصعب تحديد قيمة البضائع المستبدلة!: كم بيضة تساوي عت  

ي 3.
تر ي التجارة: ليس الجميع يريدون عت  

ا ماهرًا ف  ً  لأن يُصبح بائعًا وخبتر
ا لن يحتاج فقط لإيجاد شخص ي. نظام المقايضة يلزم كل مشتر

ً
ما من يحتاج منتجًا معين

ّ
ملك هذا المنتج ويريد المتاجرة به، إن

ا إيجاد منتج سيقبل هذا الشخص بالحصول عليه مقابل المنتج الموجود لديه
ً
ّ أن أجد شخصًا يملك دجاجة وأن أعرض عليه م. أريد بيضة: على سبيل المثال. أيض محصول )حصولىي علىي

ء آخر (. البندورة ي
ما بش 

ّ
ي بعض الأحيان، لا يكون هذا الشخص معنيًا بالبندورة إن

 )ف 
ا
ا لقبول البندورة مقا(. القمح مثلً

ً
ّ أن أجد شخصًا مستعد ي هذه الحالة، علىي

بل القمح، ومن ثم استبدال القمح ف 
.  العملية مركبة ومعقدة. ببيضة
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القصة للطلاباقرأ 
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ّ
(دقائق5): للمعل

ي المجموعة الكاملة
 
ا ف

ً
.اعرضوا الأسئلة على اللوح وأجروا نقاش

حدد أسعار المنتجات المختلفة؟: الطلاباسألوا
ُ
كيف ت

يحة المصورة اجمعوا حأسئلة الطلاب، اعرضوا الش  :والشر
د لأسباب مختلفة. مكوّنات المنتج وتكلفة إنتاجه

ّ
.سعر المنتج يُحد

 سعر المنتج مرتبط بالعرض والطلب
ّ
ا لتكلفة المواد، بالإضافة إلى ذلك، فإن

ً
د وفق

ّ
.السعر الأساسي يُحد

ا للبيع-العرض•
ً
.كم منتجًا من هذا النوع معروض

اء المنتج-الطلب• يًا معنيًا بش  .كم مشتر
د السعر بواسطة 

ّ
.الموازنة بير  العرض والطلبيُحد
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ائح المصورة التالية توضح تأثتر العرض والطلب على أسعار المنتجات*  .  الش 
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ّ
:للمعل

يحة تحتوي على أجزاء غتر مرئية-*  هذه الش 
ّ
-نلفت انتباهك إلى أن

.من الطلاب إكمال الجملةواطلبالموقف الأول اعرض
.عادل يريد بيع بنورته النادرة

 الطلب على البنورة 
ّ
ي أن

اء البنورة، هذا يعت  .الإجابةاعرضوا[. كبي  ]الجميع يريدون ش 
ي أن العرض 

الإجابة عن السؤالاعرضوا[. منخفض]البنورة نادرة، هذا يعت 
هل يمكن لعادل أن يكسب المزيد مقابل هذه البنورة؟ نعم
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م
ّ
(دقائق5: )للمعل

ي استعرض
:من الطلاب استكمال الجملواطلبالموقف الثات 

.بدأ دكان الحي ببيع نوع جديد من الشوكولاتة
ين وا الشوكولاتة. على الرغم من التوقعات، مذاق الشوكولاتة لم يعجب المشتر [.نخفضم]الطلب . عدد قليل من الناس اشتر

اعرض الإجابة
ائها ي لم يرغب أحد بش 

ة من الشوكولاتة التر ي مستودعات الدكان كمية كبتر
 
[كبي  ]العرض . تراكمت ف

اعرض الإجابة
.اعرض الإجابة.سينخفضسعر الشوكولاتة ماذا سيحدث غالبًا لسعر الشوكولاتة؟ 
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ّ
(دقائق6: )للمعل

ا معرفة ذلك-اسأل الطلاب 
ً
؟ يمكننا أحيان اء منتج معير  .هل يمكننا أن نعرف متر سيقوم عدد كبتر من الناس بش 

:أعطِ أمثلة
 الطلب عليها كبتر 1.

ّ
اب فصل الشتاء، تكون أسعار الملابس الشتوية مرتفعة لأن ي نهاية الموس. باقتر

 
.م، فالأسعار تنخفضأما ف

اب عيد الأم، تزداد مبيعات الزهور2. .باقتر

اب العيد، يرتفع سعر المعمول 3.  المعمول لا يباع تقريبًا)باقتر
ّ
ات من السنة، فإن ي الفتر

ر
ي باف

 
(.ف

اب موعد افتتاح السنة الدراسية، ترتفع أسعار القرطاسية4. .باقتر
اللحفاظ على إدارة مالية سليمة، : نقطة مهمة ً اء المنتجات عندما لا يكون الطلب عليها كبي  ستحسن شر

ُ
.ي

ا تأج
ً
ة معينة، يستحسن أحيان  ثمنه سينخفض خلال فتر

ّ
اء حتر إذا أردنا منتجًا ما بشدة وكنا نعرف بالتأكيد أن يل إشباع الرغبات وش 
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ا
ً
.المنتج لاحق
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القصة للطلاباقرأ
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م
ّ
:للمعل
ع
ّ
ّ /يمكن العمل على ورقة العمل بأزواج. )ورقة العمل للطلابوز ي

ي إطار صف 
 
ي /ف

(.م مناسبًاحسبما يجده المعل-كواجب بيتر

16


	Slide 1: كيف أتعامل مع المصاري؟
	Slide 2: لعبة البنانير
	Slide 3: لعبة البنانير
	Slide 4: لعبة البنانير
	Slide 5: لعبة البنانير
	Slide 6: فعالية سلطة الفواكه
	Slide 7
	Slide 8: المقايضة
	Slide 9: إيجابيات المقايضة
	Slide 10
	Slide 11: العرض والطلب
	Slide 12: العرض والطلب
	Slide 13: العرض والطلب
	Slide 14: كيف سنعرف متى يكون الطلب على المنتج كبيرًا؟
	Slide 15
	Slide 16: ورقة عمل

